
ФАРМАЦЕВТИЧЕСКИЙ ДИСТРИБЬЮТОР



Поставщик 
лекарственных средств 

и изделий медицинского назначения 
на территории Российской ФедерацииГ
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Клиентоцентрированная 
модель бизнес-процессов

компании

Профессионализм и 
системная команда 

сотрудников

Технологии и инновации

Безупречная деловая 
репутация

ПРЕИМУЩЕСТВА КОМПАНИИ



СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ КОМПАНИИ 2023-2025 ГГ.

Поиск и разработка РУ, 
путем привлечения 
аутсорсинговых структур

Развитие корпоративной 
культуры. Развитие 
и обучение персонала

Собственный склад

Регламентация 
основных бизнес-
процессов компании. 
Разработка KPI для 
подразделений

Расширение 
и развитие 

региональной сети

Оптимизация 
торгового рабочего 

капитала

Автоматизация



СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ В ЦИФРАХ
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КОМПАНИЯ В ЦИФРАХ 

80 контрактов с 
Производителями - импортные 

и отечественные

83 территории – 
по поставкам в рамках 

Программы ВЗН

85 территорий – 
охват по Региональным 

поставкам

Команда, 198 
ПРОФЕССИОНАЛОВ в Москве и 

по всей России

160 медицинских 
учреждений -  

по Москве и МО

739 медицинских 
учреждений – 
по Регионам

21 место на рынке – 
в совокупном объеме продаж

19880

83

85 №21

160

739



АССОРТИМЕНТНАЯ СТРАТЕГИЯ

ФОКУС 

6 
НОЗОЛОГИЧЕСКИХ 

ГРУПП

ОНКОЛОГИЯ ОНКОГЕМАТОЛОГИЯ 

ЭНДОКРИНОЛОГИЯ 

И ДИАБЕТ 

ПСИХИАТРИЯ 

И НЕВРОЛОГИЯ

КАРДИОЛОГИЯ ОФТАЛЬМОЛОГИЯ 



ПАРТНЕРЫ КОМПАНИИ
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